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Strategista kasvua muutoksessa -hanke SPARRAUKSET

tarjoaa lappilaisille yrityksille maksutonta
yrityskohtaista sparraustal Yksilollinen
sparraus kestaa yhteensa 4 tuntia ja
sisalto raataloidaan yrityksesi tarpeisiin.

Kenelle?

Sparraus on tarkoitettu Lapissa
toimiville pk-yrityksille, jotka haluavat
kehittaa osaamistaan, uudistaa
liiketoimintaansa tai vahvistaa kasvuaan.

Etusijalla yrityksista ovat hankkeen
paakohderyhman toimialoihin kuuluvat
yritykset; ICT, tuotannolliset toimialat ja
matkailu. Palvelu ei ensisijaisesti ole
tarjolla pelkastaan paikallisilla
markkinoilla toimiville yrityksille tai osa-
aikaisesti/sivutoimisesti toimiville
yrityksille/yrittajille.

Ketka sparraavat?
Palvelua tarjoavat asiantuntevat
sparraajat KPMG:|ta, Raikas Digitalilta,

Aallon Lapilta seké Seven-1:selté. Lisaa tietoa

yritysasiantuntijoiltamme:

Voit esittéa toiveesi sparraajasta - J}E’W .Le.htOEiem‘ (@ely-keskusfi
. . . . etunimr.sukunimi@ely-KesKus.Tl
valitsemme sopivan aslantuntijan +358 295 037 079

yhdessa kanssasi.

Trifon Suopela
etunimi.sukunimi@ely-keskus.fi
+358 295 037 084




Y Aallon

 Omistajanvaihdos-sparraus: Saat elamantyollesi
arvoa ja varmistat hallitun siirtyman

« Kasvun Kompassi -sparraus: Loyda selkea
suunta kasvulle ja poista esteet tielta

« Liiketoiminnan Buustaus -sparraus: Kasvata
yritystéasi hallitusti

. Strategiakipina-sparraus: Laadi yrityksellesi
voittava strategia ja sytyta tiimisiinnostus

« Uudelleensuunta-sparraus: Kun vanha malli ei
enaa toimi, loyda uusi tie

« Kasvurahoitus-sparraus: Varmista rahoitus
kasvuun ja investointeihin

. Talouskytkin-sparraus: Johda yritysta tiedolla, ei
mutulla

« Kasvunrinnalla -sparraus: Saat sparraajan ja
kumppanin kasvumatkalle

« Riskienhallinta-sparraus: Turvaa kasvu
hallitsemalla riskit ennakoivasti

KPMG

« Tyokaluja kilpailukyvyn parantamiseen ja
kasvun vauhdittamiseen

« Tulevaisuuden suunta ja kehityspolut

« Tekoalyn hyddyntéaminen osana liikketoiminnan
prosesseja

. Asiakastarpeiden ja markkinoiden
selvittdminen kaytannossa

« Tuotteistaminen ja kaupallistaminen
palvelumuotoilun keinoin

« Verkostoitumalla kilpailuetua

« Vastuullisuudesta aitoa kilpailuetua

« Rahoitusta kasvun ja kehittamisen tueksi

« Omistajanvaihdokseen valmistautuminen

« Tyontekijakokemuksesta kilpailuetua

Euroopan unionin
osarahoittama

Elinkeino-, likenne- ja
ymparistokeskus

Oman epaéreilun kilpailuedun I6ytadminen
Kansainvélisille markkinoille laajentuminen
ketterasti tekoalyn avulla

Saavuta enemman nykyisilla resursseilla -
Strategioita toiminnan laajentamiseen ilman
suuria investointeja tai lisdhenkilostoa

Yritys myyntikuntoon -kohti Exitia ja sen yli
Digimarkkinointi kannattavasti ja skaalautuvasti
Kasvun rahoittaminen -mista rahat kasvuideoiden
toteuttamiseen

Nain teet oikeita perusteltuja paatoksia
yritystoiminnassa ja viet ne kaytantoon -
jamakkaéa johtamista

Kohti Keskieurooppaa -miten PK-yritys voi
aloittaa viennin saksankielisille markkinoille
Yritys on ollut kannattava -nyt on tilapaisesti
hankalaa -Kannattavuuden pikasparraus

vl

Tekoalyn hyddyntaminen liilketoiminnassa
Kansainvalinen asiakas liiketoiminnan
keskitssa

Kestéava kasvu ja vastuullisuus osana
liiketoiminnan kehittamista
Tuotteistaminen ja kaupallistaminen
Digitaalinen markkinointi ja myynti
Tiedolla johtaminen, ennakointi, liiketoiminnan
resilienssi ja muutoskyvykkyys
TKl-osaamisen kehittaminen

Lue lisda hankkeen sivuilta:
www.ely-keskus.fi/strategista-
kasvua-muutoksessa/hankkeen-
palvelut-yrityksille
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